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VERTRIEBSEXPERTE (M/W/D) IM AUSSENDIENST REGION OST

Arbeitsort: Berlin
Beschäftigungsverhältnis: Vollzeit
Einstellungstermin: nächstmöglich

STELLENBESCHREIBUNG

Vertriebsexperte (m,w,d) im Außendienst Region OST

SCHNELL. FLEXIBEL. CLEVER

Die chemische Industrie gehört zu den drei umsatzstärksten Branchen in Deutschland. Seit über 25 Jahren ist die Rhoba-Chemie ein
wichtiger Teil davon. Wir entwickeln, produzieren und vertreiben Spezialchemikalien in zwei wichtigen Segmenten: Industrie & Luftfahrt.
Für die Luftfahrt liefern wir ein komplettes Portfolio für die Außen- bzw. Innenreinigung. Dort zählen namenhafte Airlines und Dienstleister
zu unseren Partnern. In der Industrie sind wir Ansprechpartner im Bereich der Oberflächenbehandlung, Wasserbehandlung, Reiniger und
Serviceleistungen. Wir, bei Rhoba-Chemie arbeiten in diesem Bereich eng mit Unternehmen aus Maschinebau, sowie der Lackier- und
Automobilindustrie zusammen.

Das sind wir, die Rhoba-Chemie: SCHNELL. FLEXIBEL. CLEVER.

Schön, wenn auch Sie ein Teil unseres Teams werden.

Was wir Ihnen bieten:

· Wir leben unsere Werte Respekt, Achtung, Integrität, Aufrichtigkeit
· Eine Vergütung, die Ihren Qualifikationen und Kompetenzen entspricht
· Jede (r) von uns ist ein Talent und gemeinsam sind wir ein Team von Experten
· Wir unterstützen Sie dabei Ihre beruflichen und privaten Ziele zu erreichen. Mit der Förderung Ihrer persönlichen Entwicklung ermöglichen
wir Ihnen ein positives Arbeitsumfeld, geprägt vom täglichen Erleben Ihres Wirkens und Wachsens. Somit stärken wir gemeinsam unsere
Position als führendes und zukunftsfähiges Unternehmen in der chemischen Industrie.
· Wachstum, Entwicklung und Perspektiven erarbeiten wir gemeinsam und ermöglichen Ihnen die Teilnahme an internen und externen
Weiterbildungsmaßnahmen.
· Diversität verwirklichen wir bereits grenzenlos
· Digitalisierung ist bei Rhoba-Chemie gelebte Praxis, zum Beispiel bei der Urlaubsplanung und Gehaltsabrechnung, als auch bei den
Prozessen nahezu aller Bereiche unserer Wertschöpfung.

· Darüber hinaus bietet Ihnen Rhoba-Chemie weitere Benefits:

- Urlaubsgeld
- Firmenwagen auch zur privaten Nutzung
- Firmenradleasing nicht nur für Sie, sondern auch für den/die PartnerIn
- flache Hierarchien kurze Entscheidungswege, Ihre Mitwirkung ist gewünscht (jede Meinung zählt)
- Fitnessraum im Schwesterunternehmen
- Steuerfreier Sachbezug als attraktives Zusatzangebot
- Vermögenswirksame Leistung
- eine Schwesterfirma mit noch mehr Experten, damit fördern wir den Austausch und erweitern und vertiefen relevante Branchenkenntnisse
- Wertschätzung und Anerkennung von Persönlichkeit und Leistung
- gratis Getränke in der Firma
- Teilnahme an Firmenevents und Sportveranstaltungen
- flexible Arbeitszeitmodelle à Work-Live-Balance

Sie passen zu uns, wenn…

· Kunden im Bereich Lackierindustrie, Automobil-, und Zulieferindustrie sowie die Metallbearbeitung ein spannendes Umfeld sind und Sie
den Vertrieb von chemischen Produkten als eine willkommene Herausforderung sehen
· Sie eine betriebswirtschaftliche Ausbildung in der Industrie oder eine Ausbildung in einem Metall- oder Holzverarbeitenden Beruf
abgeschlossen haben.
· Sie Freude an der Lösung von Kundenanforderungen haben und eine partnerschaftliche Beziehung zu unseren Kunden aufbauen können.
· Sie sind es gewohnt sind erklärungsbedürftige Produkte bei Kunden erfolgreich zu verkaufen. Oder-wenn nicht- Sie es bei uns lernen
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möchten?
· Sie selbstständig arbeiten und aktiv auf Kunden oder Interessenten zugehen und es Ihnen Freude bereitet, Ihre Kunden zufriedenstellen.
Dafür gehen Sie auch mal die sogenannte „Extrameile“ und finden Lösungen, an die heute noch niemand denkt.
· Sie ein breites Branchennetzwerk haben und aus Eigeninitiative proaktiv neue Vertriebswege suchen.
· Den Anspruch haben sich und Ihr Arbeitsumfeld stetig weiterzuentwickeln und mit den Aufgaben zu wachsen.
· Sie in Ihrem Verkaufsgebiet wohnen, im Homeoffice arbeiten und die Chance nutzen sich mit Ihren Kollegen/Innen am Standort in
Ostwestfalen persönlich auszutauschen.
· Sie ein Teamplayer sind und Ihre Kommunikation mit den Kollegen dazu führt einen weiteren zufriedenen Kunden zu gewinnen.
· Es für Sie selbstverständlich ist, dass zum modernen Verkaufen digitale Tools wie; Microsoft Dynamics NAV oder eine Vertriebssoftware
(CRM) gehören.

KONTAKT

rhoba-Chemie GmbH
Gustav-Winkler-Str. 32a
33699 Bielefeld

 Herr Demir
 +49 151 56116921
N.Demir@rhoba-chemie.com
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